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四川国光农化股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

 编号：2025-002 

投资者关系 

活动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（     ） 

活动参与人员 

华创证券有限责任公司                 吴宇 

浦银安盛基金管理有限公司             罗兰 

上海平安证券资产管理有限公司         尤华政 

汇添富基金管理股份有限公司           蔡子珂 

厦门中略投资管理有限公司             蔡在行 

杭州乾璐投资管理有限公司             陈少楠 

上海混沌投资（集团）有限公司         黎晓楠 

中信证券资产管理部                   王子宁 

建信保险资产管理有限公司             班培琪 

深圳正圆投资有限公司                 张萍 

太平洋保险资产管理有限责任公司       沈维 

金科投资                             荣富志 

杭州巨基资产管理有限公司             余伟 

光大证券股份有限公司                 朱成凯 

东莞证券（资管）                     全茜茜 

环懿投资                             杨伟 

深圳市前海恒邦兆丰资产管理有限公司   吕科 

中意资产管理有限责任公司             臧怡 

大家资产管理有限责任公司             钱怡 

生命保险资产管理有限公司             李燕玲 
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诺安基金管理有限公司                 李玉良  

国光股份     董事会秘书  颜铭、证券事务代表  李超 

时间 2025 年 2 月 10 日 

地点 公司龙泉办公区 

形式 电话会议 

交流内容及具

体问答记录 

问 1：2024 年作物种植管理全程方案推广情况如何？2025 年有何规

划和措施？ 

答：2024 年作物种植管理全程方案共计推广约 70 万亩。2025

年公司将进一步加大作物种植管理全程方案推广：一是继续大力通

过测产会、技术培训会推动作物种植管理全程方案营销；二是粮食

作物种植管理全程解决方案与经济作物种植管理全程解决方案并

重，既要加强粮食作物的解决方案营销，也要加强经济作物解决方

案营销；三是加强核心市场方案营销推广的同时扩大重点市场的方

案营销；四是作物种植管理全程解决方案与调控方案等多种方案并

重，持续推进方案营销工作，覆盖更多作物和市场；五是增加核心

渠道商数量，不断夯实基础、扩大用户数量；六是配置更多的技术

营销人员和车辆，增加服务能力。 

问 2：公司为什么要加大经济作物方案营销力度？ 

答：主要有以下几个因素：1.2024 年公司在部分经济作物上推

广作物种植全程解决方案取得了较好的效果；2.经济作物对植物生

长调节剂的刚性需求强、粘性高，有利于推广以植物生长调节剂为

主的作物种植解决方案；3.经济作物的渠道商有较好的植物生长调

节剂认知和应用技术基础，有利于终端推广工作；4.经济作物单亩

方案价值量高，对公司营业收入贡献大。 

问 3：公司如何促进非农业用药业务销售增长？ 

答：国内房地产业经过近 30 年的发展，居民的居住环境发生

了根本变化，小区绿化率提高，社区环境更加宜居，随着而来的是

旺盛小区绿化养护及管理需求。因此，公司的非农业用药业务将重

点推进小区物业等绿化养护管理产品营销。 
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问 4：即将出台的“一证一品”政策对公司有什么影响？ 

答：《农药标签和说明书管理办法》征求意见稿第三十一条第

一款中相关内容变化为“同一登记证持有人的同一农药产品标签只

能标注同一个商标”。即不论是企业自己生产或委托生产，都只能

用一个商标，而非以生产企业来限定商标，不再是一企一标。如果

新政得以实施，对证件资源多、渠道广、品牌影响力强的企业有利。 

问 5：请介绍一下公司 2025 届毕业生校园招聘情况？ 

答：公司的技术服务模式对终端推广人员的需求较大。近年来

公司加大了技术服务人员和技术营销人员的配置，2025 年公司计划

招聘 300 名来自农业院校接受过系统、专业学习的 2025 届毕业生。

截至 2024 年底已完成校园招聘计划。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

公司不存在应披露而未披露的重大信息。 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无。 


