
证券代码：301052                                   证券简称：果麦文化 

果麦文化传媒股份有限公司 

2025 年 2 月 10 日投资者关系活动记录表 

                                               编号：2025-001 

投资者关系活动

类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （电话会议） 

参与单位名称 

博时基金 

银河基金  

金鹰基金 

泰康基金 

招银理财 

鹏华基金 

嘉实基金 

西部利得 

宁银理财 

长江传媒互联网 

华泰柏瑞 

海通资管 

浙商资管 

国君互联网传媒 

民生传媒互联网 

信达传媒互联网及海外团队 

浙商互联网及海外行业 

五地投资  

招商证券 

国海证券 

华宝基金 

德邦资管 

浙商证券 

东证资管 

华泰证券 

趣时基金 

简文投资 

中泰证券 



长江证券 

时间 2025 年 2 月 10 日 13:00-15:00 

地点 公司 

上市公司接待人

员姓名 

蔡钰如（董事会秘书、财务总监） 

邹爱华（证券事务代表） 

投资者关系活动

主要内容介绍 

本次投资者关系活动的主要内容如下： 

 

1、2024 年果麦业务情况 

1）2023 年年底公司布局了教辅的赛道，所以在 2024

年开始在该赛道进行发力，故而教辅图书在收入端表现出

色。我们预测，未来教辅图书赛道会呈现高速增长的态势， 

公司依托海量优质的 IP 和作家，通过新颖的“CBC”销售模

式和优质的图书内容，打通多元化的销售渠道，努力丰富产

品线，大幅提升 IP 的市场价值和公司整体的影响力。 

2）在粉丝经济蓬勃发展的当下，公司出版的图书从中

收获了诸多利好，譬如公司出品的著名歌手林俊杰的首部

个人传记《超越音符：林俊杰 20 周年》。首先，粉丝经济

能显著提升图书销量，粉丝对偶像或喜爱内容有着极高的

忠诚度和支持意愿。其次，粉丝经济有助于精准营销，通过

分析粉丝群体的特点、兴趣爱好和消费习惯，公司能够更精

准地定位目标客户，制定针对性的营销策略。最后，粉丝经

济有利于品牌建设，忠实的粉丝群体在支持图书的同时，也

会成为出版公司的口碑传播者，他们会在社交平台、日常生

活中积极分享对图书的喜爱。2025 年，公司会继续利用粉

丝经济的效应，树立良好的品牌形象，吸引更多潜在读者关

注，进一步拓展市场份额。 

 

2、2025 年果麦发展展望 

1）2025 年，在文化持续繁荣的当下，大众精神需求激

增，为出版公司带来广阔市场。丰富的文化素材任其挖掘，

多元创作助力内容创新，蓬勃行业氛围也推动出版公司蓬

勃发展。公司将在主业领域持续深耕，进一步发挥 “出版 

+ 互联网”双驱动模式的优势。一方面，精准把握市场需

求，挖掘更多优质内容，无论是文学经典的全新解读，还是

热门 IP 的深度开发，都力求为读者带来更多惊喜。借助 AI

技术，优化出版流程，提升内容质量与生产效率，推出更多

兼具思想性与可读性的精品图书。另一方面，积极拓展粉丝

经济，加强与粉丝的互动，通过线上线下活动，增强粉丝黏

性，打造具有影响力的文化品牌。同时，探索跨界合作，将

图书内容与影视、文创等领域融合，实现全产业链的协同发



展，在激烈的市场竞争中开辟新的增长曲线，引领出版行业

的创新变革。 

2）《三国的星空》是公司主投主控的动画大电影，以

中华历史经典为内核。目前项目进展顺利，吸引了包括光线

传媒在内的行业领头羊共同投资和运营，亦有计划将该片

拍摄成系列电影，预计 2025 年暑期上映。 

3）公司 AI 校对王产品已于 2024 年年底商业化，截至 

2025 年 2 月，已有超五十家知名出版单位及内容机构使用 

AI 校对王提供的校对服务，涵盖图书、期刊、报纸等多种

内容形式，涉及文学、社科、自然科学等主流领域。产品正

逐步商业化落地，根据市场反馈不断优化迭代，致力于解决

出版行业校对难题，提升内容生产效率与质量。 

4）AI 技术在漫画创作领域的应用备受瞩目，公司敏锐

捕捉到行业趋势，在 AI 漫画领域已斩获令人赞叹的阶段性

成就。AI 漫画这一模型以提高漫画创作效率为根本目标，

作为一款功能强大的生产力工具，极大地缩短了创作周期。

这不仅显著降低了时间与人力成本，还能保障作品风格的

连贯性，让创作者的理念得以更顺畅地呈现。 

5）公司的选题系统是助力内容创作与出版决策的强大

智能工具。它依托先进的大数据分析技术，对海量的市场数

据、读者阅读偏好、行业趋势信息等进行深度挖掘与整合。

公司的营销系统同样极具创新性，它整合了线上线下多渠

道资源，构建起全方位的营销网络。这两大系统相辅相成，

选题系统为营销系统提供优质的内容素材，精准的选题确

保营销推广的内容更具吸引力；营销系统则将选题系统产

出的优质内容推向市场，实现价值转化，二者共同推动公司

在内容创作与市场推广方面不断取得突破，在激烈的出版

市场竞争中保持领先地位。 

 

Q1：AI 校对王与 DeepSeek 的合作？ 

公司高度关注中国的大模型的发展和进步，DeepSeek

的成果让 AI 应用端侧的机会和前景深受鼓舞。同时

DeepSeek 的推理能力极大助力了公司 AI 校对王产品在教

辅校对尤其是数理化方面的能力。 

 

Q2：AI 校对王相对于大模型的壁垒有哪些？ 

1）AI 校对王需要大量且高质量的校对语料库数据，在

开发和改进校对软件的过程中，需要大量的数据来进行训

练，学习其中的规律和模式。公司底层模型没有杂质。 

2）行业的大量积累，这些积累过程是花很多时间和精

力去做，只有沉浸在出版领域才能知道的。 

3）大模型会有修改润色的部分，我们的 AI 校对王只做

校对，完全不做加工润色。 

Q3：AI 团队有多少人？ 



研发团队有 30 人左右，内容团队也有 30 人左右。 

 

Q4：AI 校对王的商业模式？ 

AI 校对王产品的商业模式围绕出版行业的校对需求，

构建了多元且实用的盈利与合作体系。首先，可以直接面向

客户收费，将出版单位、内容机构以及自媒体创作者等作为

主要服务对象；其次，与技术平台合作，通过与云计算平台、

内容管理系统等技术平台建立合作关系，将 AI 校对王的

校对功能集成到这些平台中，为平台用户提供增值服务；最

后，定制化解决方案，针对有特殊需求的大型客户，如大型

出版集团、政府出版项目等，提供定制化的校对解决方案。

同时，也可以本地化部署服务，满足客户对数据安全和保密

性的严格要求，后续还可收取一定的维护和升级费用等。 

 

Q5：AI 编校未来投入的规划？ 

目前公司核心团队聚焦在 AI 编校，剩下 300 人在主业

稳扎稳打。 

 

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与

沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄

露等情况。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 2 月 10 日 

 


