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投 资 者 关 系

活动类别 

□特定对象调研 ☑分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

（按首字母排

序） 

博时基金  上海复胜资产 

广东正圆私募基金  上海途灵资产 

华福证券  湘财基金 

汇丰晋信基金  信达澳亚基金 

诺安基金  长城财富资产 

诺德基金  中欧基金 
 

时间 2025年2月12日星期三 

地点 线上会议 

上市公司接待

人员姓名 
证券事务代表：傅飞晏 

投 资 者 关 系

活 动 主 要 内

容介绍 

会议流程： 

一、公司简介 

二、提问环节 

公司将会议中投资者所提问题及答复汇总整理如下： 

1、公司业绩增长来源 

答：2024年公司整体业绩预告已经披露，公司在3C、智能汽车

数据中心等领域全线增长。 

2、公司新能源汽车业务的整体情况 

公司在新能源汽车方面的业务主要分为智能汽车和智能驾驶两

个方向，主要客户为H客户和B客户，并应用于多个新能源汽车终端

品牌。业务包括车载模块性能测试、车灯线体组装和检测，以及智

能驾驶控制器模块功能检测等各类整体解决方案。 



汽车业务的验收及回款周期较长，导致公司坏账及减值计提金

额有所增长，为正常业务拓展导致； 

公司新能源汽车业务均为非标定制化业务，为客户提供定制化

综合解决方案，毛利率可控，目前未出现明显客户压价情况。 

3、公司在液冷服务器业务的整体情况 

公司在液冷服务器相关的业务主要分为液冷检测设备及散热器

产品。主要客户为H客户，也同步在开拓其他客户。公司单独的液

冷检测设备价格几十万不等，取决于集成功能。由于产品主要是非

标的，各个产品和客户要求不同，一年能检测的服务器套数不固定

，难以估算。 

散热器业务主要客户为H客户体系，其他还有台资或美资竞争

对手，公司具体占比尚不明确。散热器业务的整体增长较快。散热

器产品在客户机柜的装载量主要根据客户的定制化需求决定。 

4、公司竞争壁垒 

专利技术优势：公司十分重视专利技术，在非标业务中针对客

户新需求进行研发设计，并申请核心专利，如光学防抖和气密性检

测方面的专利。 

客户研发经验积累：研发团队稳定，对客户有深度理解，能在

客户产线前期设计时配合并提出修改建议，帮助解决客户痛点难点

，有利于增强客户对公司的依赖。 

生产模式与战略规划：公司采用小批量、定制化、快速交付的

生产模式，适用于所有电子行业更新迭代需求，能快速响应客户。

此外公司战略聚焦龙头客户，服务好龙头客户后再向同行业推广相

对容易。 

5、未来增长趋势 

公司预计在3C领域业务稳中有增。重要客户的回归以及公司在

富士康拓展模组类产品也将带来一定增长。公司希望在基本盘略有

增长的基础上开拓新领域。 

此外，公司在新能源汽车、服务器领域的增长较快，主要基于

下游行业的快速增长。 

中长期来看，新能源汽车及智驾系统的全面普及可能为公司带

来新的增长点。 



6、公司对于子公司三烨科技未来的股权是否会继续增持？ 

决策影响因素较多，包括其他股东和客户态度等，目前没有更

进一步的说法。 

附件清单 参会概况 

日期 2025年2月12日 
 


