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广州珠江钢琴集团股份有限公司 

关于与乐海乐器有限公司签订《战略合作协议》的公告 

 

 

 

特别提示： 

（一）本次签订的《战略合作协议》仅为协议双方合作意愿和基本原则的框

架性、意向性约定，协议自双方签字、盖章之日起生效。本框架协议的付诸实施

存在变动的可能性，具体合作事项以双方正式签订的合同或协议为准。 

（二）本协议为双方推进具体项目合作奠定的基础，不涉及具体金额，目前

无法准确预测本协议对公司本年度财务状况、经营成果的影响。敬请广大投资者

理性投资，注意投资风险。 

（三）公司最近三年披露的框架协议进展情况详见六、其他相关说明。 

 

一、协议签订概况 

2025 年 2 月 18 日，广州珠江钢琴集团股份有限公司（以下简称“珠江钢琴”

或“公司”）与乐海乐器有限公司（以下简称“乐海乐器”）签订《战略合作协

议》。协议双方将充分发挥企业优势，共同打造民族乐器行业标杆企业，推动中

国民族乐器产业向高端化、智能化、国际化迈进，实现产业升级与企业高质量发

展。 

本协议无需公司董事会及股东大会审议批准，未来根据本协议涉及的具体事

项，公司将根据《深圳证券交易所股票上市规则》《公司章程》等法律、法规、

规范性文件要求，及时履行相关审批程序和信息披露义务。 

二、合作方介绍 

（一）基本情况 

1、公司名称：乐海乐器有限公司 

2、类型：有限责任公司（自然人投资或控股） 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚

假记载、误导性陈述或重大遗漏。 



3、统一社会信用代码：91130926732890803X 

4、法定代表人：宋翠苹 

5、注册资本：壹亿壹仟柒佰柒拾柒万元整（人民币） 

6、成立日期：2001 年 9 月 26 日 

7、注册地址：河北省沧州市肃宁县开发区肃尚路西侧星海路北侧 

8、经营范围：一般项目：生产销售：乐器、文体设备及文艺器材、音响设

备、演艺器材、教学设备、家具 、工艺美术品、木工机械设备、乐器专用设备；

销售：乐器专用木材；乐器维修；古乐器修复；乐器租赁；物业管理；供热服务；

房屋租赁；柜台租赁；组织文化艺术交流活动；会议及展览服务；普通货物运输；

电子商务技术咨询服务、技术开发、技术转让；货物和技术的进出口业务（国家

禁止或涉及行政审批的货物和技术的进出口除外）。（除依法须经批准的项目外，

凭营业执照依法自主开展经营活动） 

9、基本情况：乐海乐器作为国家乐器行业标准起草单位，具备深厚的民族

乐器制造技术底蕴，拥有从乐器研发、生产、销售到教育、演艺、娱乐的文化全

生态布局，凭借优秀渠道及民乐生态体系，产品畅销世界各地。长期伴随众多民

乐大师和顶尖乐团的重大演出及赛事，在央视《风华国乐》、中央广播电视台跨

年春晚、杭州亚运会等重要场合亮相。获国内多位民乐大师认可，是 CCTV 民族

器乐电视大赛指定用琴单位，助力肃宁荣获 “中国北方乐器之都” 荣誉称号，

品牌知名度与产品美誉度高。在中国轻工业联合会 2019-2022 年连续发布的“中

国轻工乐器行业十强企业”和中国乐器协会 2021-2023 年连续发布的“中国乐器

行业科技十强”名单中，先后获得了全国版权示范单位、国家知识产权优势企业、

河北省知名文化企业 30 强等荣誉。在民族乐器领域一直保持前 2 名位置，行业

影响力强。 

（二）关联关系及最近三年交易情况：珠江钢琴与乐海乐器不存在关联关系，

最近三年公司与乐海乐器未发生类似交易。 

（三）履约能力分析：乐海乐器依法存续且经营正常，具备良好的履约能力。 

（四）经查询，乐海乐器不属于失信被执行人。 

三、战略协议主要内容 

（一）合作方 



甲方：广州珠江钢琴集团股份有限公司 

乙方：乐海乐器有限公司 

（二）合作内容 

1、产品生产制造 

（1）工艺与质量提升：以习近平文化思想中对文化传承与创新的要求为指

导，深度融合双方技术优势与生产管理经验，挖掘传统民族乐器制作工艺的精髓，

结合现代科技手段，优化生产工艺和质量控制体系，提高产品质量与生产效率，

打造民族乐器行业的质量标杆。 

（2）创新产品研发：顺应数字文化产业发展趋势，响应国家对文化产业创

新的号召，共同投入资源开展产学研合作，结合智能技术、新材料应用与传统工

艺，推出具有创新性、前瞻性和市场竞争力的民族乐器产品，满足不同消费群体

的需求，引领民族乐器产品创新潮流。 

2、品牌建设与市场营销 

（1）品牌塑造：整合双方品牌资源，以双方的品牌影响力和市场推广能力

为依托，融入中华优秀传统文化元素与新时代文化内涵，打造具有独特文化标识

与市场竞争力的民族乐器品牌，使其成为传承中华音乐文化、展示中国文化魅力

的重要名片。 

（2）多元营销推广：制定全方位、多层次的市场营销策略，积极参加国内

外知名乐器展会、举办高规格新品发布会、开展形式多样的线上线下促销活动，

利用新媒体平台拓展传播渠道，提升品牌知名度与产品销量，推动品牌国际化进

程。 

（3）专业领域深耕：进一步深化与民乐大师、顶尖乐团的合作，通过赞助

演出、提供乐器等方式支持专业演出活动，同时积极参与音乐创作、学术研究等

领域，提升品牌在专业音乐界的认可度与话语权，引领行业发展方向。 

3、演艺与娱乐 

（1）文化活动策划：以传播中华传统音乐文化为宗旨，利用双方演艺资源

和渠道优势，精心组织策划高品质的民族乐器音乐会、专场演出、文化交流活动

等，展现民族乐器的独特魅力与文化内涵，吸引国内外观众关注，推动民族乐器

文化广泛传播。 



（2）艺术融合创新：积极探索民族乐器与舞蹈、钢琴、现代音乐等其他艺

术形式的融合创新，打造具有创新性、观赏性和娱乐性的音乐节目与舞台作品，

丰富艺术表现形式，拓展民族乐器的艺术表达空间，满足当代观众多样化的文化

需求。 

（3）跨产业合作拓展：加强与影视、动漫、游戏等产业的跨界合作，将民

族乐器元素深度融入其中，提升民族乐器的曝光度与影响力，拓展民族乐器的应

用领域和市场空间，实现产业协同发展。 

（三）合作机制  

1、成立联合工作小组，负责具体落实合作项目的各项工作任务，明确双方

职责和分工。  

2、建立信息共享平台，双方及时共享与合作项目相关的政策信息、市场信

息、项目进展信息等，加强沟通与协作，提高工作效率。 

（四）其他内容 

1、本协议为双方进行战略合作的指导性文件和基础,根据本协议,双方可依据

一方发展需要不断增加合作内容。 

2、本协议为双方战略合作的框架性协议,是双方合作的原则和意向,也是双方

签订相关具体合作协议的基础，具体合作项目涉及的双方具体权利义务、合作细

节及详细内容以双方签署的具体合作协议为准。 

3、如遇客观情况发生重大变化或其他未尽事宜时，双方另行协商或签订具

体协议。 

4、凡因执行本协议所发生的或与本协议有关的一切争议，双方应首先通过

友好协商解决或者按照本协议约定的方式予以处理；如果经协商仍不能解决争议，

任何一方可以提请甲方所在地人民法院起诉解决。 

5、本协议经双方法定代表人或授权代表签字并加盖公章后生效。协议一式

贰份，双方各执壹份，每份具有同等法律效力。 

四、对公司的影响 

协议双方通过建立战略合作关系，可以有效协同双方资源和优势，深入挖掘

市场机会。同时有助于公司发力民族乐器产业，推动产业结构优化升级，不断提

升公司综合竞争力和可持续发展能力，符合公司战略发展规划。 



本协议的履行不影响公司业务的独立性，公司不会因履行协议而对乐海乐器

形成依赖，不存在损害公司及公司全体股东利益的情形。因本协议为双方推进具

体项目合作奠定的基础，不涉及具体金额，故目前无法准确预测本协议对公司本

年及未来各会计年度财务状况、经营成果造成的影响。 

五、风险提示 

本协议仅为协议双方合作意愿和基本原则的框架性、意向性约定，具体合作

事项将根据双方后续工作进一步落实和推进，尚存在不确定性。本协议的签订不

构成关联交易，也不构成《上市公司重大资产重组管理办法》规定的重大资产重

组。 

未来根据本协议涉及的具体事项，公司将严格按照《深圳证券交易所股票上

市规则》等法律、法规、规范性文件要求，及时履行相关审批程序和信息披露义

务。敬请广大投资者理性投资，注意投资风险。 

六、其他相关说明 

（一）公司最近三年披露框架协议情况： 

（二）本协议签订前三个月内，公司控股股东、持股 5%以上股东及公司董

监高持股数量未发生变化；截至本公告披露日，公司未收到控股股东、持股 5%

以上股东及公司董监高拟在未来三个月内减持公司股份的通知；不存在未来三个

月内控股股东、持股 5%以上股东及公司董监高所持公司股份解除限售的情况。 

七、备查文件 

《战略合作协议》。 

特此公告。 

广州珠江钢琴集团股份有限公司 

董事会 

二〇二五年二月十八日 

 

序号 协议对方 协议名称 披露日期 进展情况 

1 
广州工控健康教育

投资有限公司 

《战略合作框架协议

书》 
2022 年 2 月 26 日 正常履行中 

2 
广州市锐丰音响科

技股份有限公司 
《战略合作协议》 2024 年 5 月 17 日 正常履行中 


